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Для большинства стран Африки доходы от экс-
порта товаров - главный источник валютных по-
ступлений. С точки зрения географической струк-
туры товарооборота, страны Запада еще с колони-
альных времен выступают в качестве важнейших
торгово-экономических партнеров африканских
государств. Однако за время, прошедшее с начала
нынешнего века, география экспортно-импортных
товаропотоков на континенте претерпела значи-
тельные изменения. Среди наиболее очевидных
перемен - постепенная переориентация торговых
потоков с развитых рынков на развивающиеся. 

Особое внимание привлекает ослабление по-
зиций европейских стран во внешней торговле
Африки. Суммарная доля товаров из 28 стран
(включая Великобританию1) Европейского Сою-
за (ЕС-28) в импорте континента снизилась c

44,4% в 1995 г. до 31,4% в 2018 г. Та же тенденция
характерна и для удельного веса ЕС-28 в совокуп-
ном экспорте стран Африки. Если в 1995 г. 49,5%
вывозимых товаров направлялись в ЕС-28,
то в 2018 г. на ЕС-28 приходилось лишь 34,1% аф-
риканского экспорта [1; 2].

На утраченные позиции европейских держав
пришли новые игроки - быстроразвивающиеся
страны глобального Юга, желающие получить до-
ступ к богатым запасам топливных и минераль-
ных ресурсов, а также рынку с населением
в 1,3 млрд человек. Суммарная доля развиваю-
щихся азиатских стран в торговле с Африкой воз-
росла с 13,1% в 1995 г. до 34,4% - в 2018 г. А Ки-
таю, на который в 2018 г. пришлось 13,7% товаро-
оборота Африки, принадлежит место ведущего
торгового партнера континента.
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Abstract. This article deals with the topical issue of the impact of global trends on intra-African trade dynamics and the recent
progress of integration processes. Intra-African trade has increased significantly over the last twenty years, but it is still smaller than
in other regions of the world. 

While the signing of the African Continental Free Trade Area (AfCFTA) Agreement is a noteworthy achievement, it is only the
beginning of a major of what is likely to be a long and challenging process of boosting intra-African trade, particularly when
implemented alongside trade facilitation measures. Projected increases in intra-African trade are highest for industrial products
which demonstrates the role the CFTA can play in driving Africa’s structural transformation. 

This paper analyses the political economy of trade policymaking in Africa’s two largest economies, Nigeria and South Africa, to
better understand which country will lead the integration process. Both have played major roles in the integration processes of their
respective regions. In West Africa, Nigeria has long been the motor behind regional cooperation in ECOWAS. However, the country
often takes protectionist measures in trade with its neighbors, slowing down the ECOWAS market integration agenda. South Africa,
meanwhile, has played a dominant role in the development of Southern Africa, strongly influencing SADC trade dynamics. South
Africa is essential in the AfCFTA negotiations. 

Our study concludes that South Africa has a stronger economic position in regional affairs than Nigeria, and is entitled to be
considered a regional power in Africa.
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1 Великобритания вышла из ЕС 31 января 2020 г. (прим. авт.).



Также на фоне сокращения позиций Запада во
внешней торговле континента происходит рост
внутрирегионального товарооборота. Доля межа-
фриканской торговли в общем африканском экс-
порте увеличилась с 10% в 1995 г. до примерно
15,8% в 2018 г., но она остается низкой по сравне-
нию с удельным весом внутрирегиональной тор-
говли в Европе (68,7%), Азии (60,0%) и Северной
Америке (30,1%) [3]. 

Основной фактор роста межафриканской тор-
говли - развитие региональных интеграционных
процессов. При этом потенциал взаимной торгов-
ли далеко не исчерпан. Межафриканская торговля
отличается тем, что в ней удельный вес несырье-
вых товаров2 выше, нежели в африканском экс-
порте в развитые страны. Доля товаров обрабаты-
вающей промышленности в межафриканской тор-
говле составляет 43,3%, а в совокупном экспорте
в развитые страны - всего 25,4%, по данным на
2018 г. [2; 4]. В связи с типологической схожестью
африканских экономик товары традиционного
экспорта занимают сравнительно небольшую до-
лю внутрирегионального товарооборота, а посте-
пенно происходящая диверсификация товарной
структуры позволяет разнообразить производи-
мую продукцию и предложить на экспорт новые
промышленные и сельскохозяйственные товары.

ÃÅÎÃÐÀÔÈ×ÅÑÊÀß È ÒÎÂÀÐÍÀß ÑÒÐÓÊÒÓÐÀ
ÂÍÅØÍÅÉ ÒÎÐÃÎÂËÈ ÍÈÃÅÐÈÈ È ÞÀÐ

Развитие экономических региональных объе-
динений во главе с сильными странами-лидерами
может привести к следующему этапу изменения
структуры торговли африканских стран, при ко-
тором товарооборот внутри самого континента
будет значительно выше. Особая роль в транс-
формации подобного рода будет принадлежать
государствам с наиболее крупными и диверсифи-
цированными экономиками. 

В этой связи мы сочли целесообразным более
подробно проанализировать структуры торговых
связей Нигерии и ЮАР, стран субрегиона Афри-
ки южнее Сахары, в наибольшей степени соответ-
ствующих указанным характеристикам. Подоб-
ный анализ позволяет получить представление
о том, которая из этих двух стран и по каким пара-
метрам в большей степени соответствует роли
экономической доминанты во внешней и внут-
ренней торговле региона. 

ЮАР, на долю которой приходится примерно
пятая часть товарооборота Африки c другими
странами мира, занимает ведущее положение в со-

вокупной внешней торговле региона. Нигерия же
значительно отстает от ЮАР по объему экспорта
и импорта. Однако, с точки зрения географичес-
кого распределения, структура внешнеторговых
связей Нигерии и ЮАР соответствует общеафри-
канским тенденциям. 

Обе страны исторически ориентированы,
прежде всего, на европейский регион и США. Од-
нако с 2008 г. азиатские страны, особенно Китай,
активно наращивающий свое влияние на Афри-
канском континенте, превратились в ведущих тор-
говых партнеров рассматриваемых государств.
По данным на 2018 г., в стоимостном выражении
ЮАР экспортировала больше всего товаров в Ки-
тай ($8,5 млрд), Германию ($6,7), США ($6,3), Ве-
ликобританию ($4,8) и Индию ($4,4 млрд) [2; 5].
Главными поставщиками товаров в ЮАР в том же
году были неафриканские партнеры - Китай
($17,1 млрд), Германия ($9,1), США ($5,5), Сау-
довская Аравия ($5,4) и Индия ($3,8 млрд) [2; 5].

Что касается межафриканской торговли,
то ЮАР занимает лидирующие позиции и в этой
сфере. Ее удельный вес во внутриконтинентальной
торговле составлял 23,0% в 2018 г. [6, p. 99]. Среди
главных партнеров ЮАР - члены Сообщества раз-
вития Юга Африки (Southern African Development
Community, SADC)3 и Нигерия. На SADC прихо-
дится около 80% товарооборота ЮАР с Африкой
[2]. Основной прирост в торговле ЮАР с осталь-
ными государствами континента в основном про-
исходит за счет роста объема торговли со странами
SADC: другие члены сообщества предъявляют наи-
больший спрос на товары из ЮАР. В 2018 г. экс-
порт внутри сообщества был на 58,5% представлен
южноафриканскими товарами [2].

В географии внешней торговли Нигерии так-
же заметна переориентация с развитых стран на
развивающиеся. К примеру, стоимость китай-
ских товаров, ввозимых в Нигерию ($10,7 млрд)
в 2018 г., превышала стоимость ввоза из основ-
ных европейских стран-партнеров - Бельгии
и Нидерландов, которые обеспечивали в сово-
купности $8,2 млрд [2; 7]. Крупнейшими импор-
терами нигерийских товаров в тот же период
были Индия ($13,6 млрд) и Испания
($5,6 млрд), на которые приходилось 21,9%
и 9,0% нигерийского экспорта соответственно.
Доля вывоза в ЕС-28 в общем экспорте Нигерии
держится примерно на одном уровне; до сих пор
около трети вывозимых товаров направляется
в страны Евросоюза, в основном в Испанию,
Францию, Нидерланды, Германию, и Велико-
британию [2].
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2 Несырьевые товары - переработанное сырье, полуфабрикаты, продукция черной и цветной металлургии, машино-
строения, химической и нефтехимической, текстильной, кожевенно-обувной и пищевой промышленности и проч.
(прим. авт.).

3 Другие члены SADC - Ангола, Ботсвана, ДРК, Лесото, Мадагаскар, Малави, Маврикий, Мозамбик, Намибия, Сей-
шельские Острова, Эсватини (ранее Свазиленд), Танзания, Замбия и Зимбабве (прим. авт.).



Нигерия безусловно обладает относительно
крупным хозяйственным потенциалом. На страну
приходится около 70% ВВП Западной Африки по
данным на 2019 г. Однако, несмотря на доминиру-
ющее экономическое положение, торговля Ниге-
рии с другими странами континента остается не-
соразмерно малой. Если ЮАР на протяжении дол-
гого времени удерживает лидирующие позиции во
внутриафриканской торговле, то Нигерия, напро-
тив, уступила свое 2-е место, которое она занимала
до 2016 г., Намибии, резко увеличившей товаро-
оборот с соседними странами SADC. 

До недавнего времени Нигерия оставалась од-
ним из основных драйверов роста внутриафри-
канской торговли: ее доля выросла с 7,2% в 1995 г.
до пика в 12,8% в 2012 г. [8, p. 49; 9, p. 39]. Однако
с 2012 до 2016 гг. удельный вес Нигерии во внут-
риафриканском товарообороте сокращался
и в 2017 г. составил 5,5%, что даже ниже показате-
ля 1995 г. [10, p. 83]. Снижение доли Нигерии во
внутриафриканской торговле связано с введени-
ем протекционистских мер и падением цен на
нефть на мировом рынке; это сказалось на стои-
мости превалирующего над импортом экспорта из
Нигерии в страны Африки. 

Нигерия по-прежнему сохраняет доминирую-
щую роль в Экономическом сообществе стран За-
падной Африки (ЭКОВАС, Economic Community
of West African States, ECOWAS). В 2018 г. на нее
приходилось 32,5% общего объема торговли внут-
ри субрегионального объединения; за ней следо-
вали Кот-д’Ивуар (25,9%) и Сенегал (12%)4 [2; 11,
p. 3]. При этом торговые потоки с остальными го-
сударствами-членами ЭКОВАС составляют не-
значительную долю торгового баланса самой Ни-
герии. Только 4,7% от общего объема экспорта
Нигерии приходилось на ЭКОВАС в 2018 г., ана-
логичным образом, доля других стран ЭКОВАС
в совокупном импорте Нигерии составляла всего
1,6% [2]. 

Сравним товарную структуру экспорта двух
стран. ЮАР обладает более разнообразной номен-
клатурой экспортных товаров, а также занимает
лидирующую позицию среди всех африканских
стран по суммарной стоимости поставок промыш-
ленной продукции на внешние рынки. Тем не ме-
нее, как и у Нигерии, большая доля экспорта ЮАР
все же приходится на сырьевые товары и продук-
цию невысокой степени обработки. Суммарная
доля промышленной продукции5 в общем объеме
экспорта ЮАР в 2018 г. составляла 42,2%, в то вре-
мя как на сырьевые товары, драгоценные камни
и золото приходилось 57% ее общего экспорта [2]. 

Стоит заметить, что во внутриафриканском
экспорте доля товаров обрабатывающей промыш-
ленности Южно-Африканской Республики выше,
чем соответствующий показатель в торговле
с развитыми странами (в 2018 г. - 63,8% против
48,0%) [2]. Экспорт ЮАР в остальную часть Аф-
рики имеет широкую основу и включает в себя
транспортные средства, строительные материалы,
сельскохозяйственные ресурсы, продукты пита-
ния, химикаты, а также металлопродукцию. Юж-
ноафриканские товары уже сейчас по некоторым
позициям способны составить конкуренцию това-
рам из развитых стран. 

Экспорт Нигерии характеризуется менее
сложной структурой (124-е место из 126 по рей-
тингу экономической сложности института
Observatory of Economic Complexity (OEC), по срав-
нению с 47-м местом ЮАР) [12]. Также более оче-
виден сырьевой характер нигерийского экспорта,
т.к. на 90% он состоит из минерального топлива
(сырой нефти и газа), остальные 10% приходятся
на металлы, древесину, продукты питания
и др. [7]. 

В нигерийском экспорте в ЭКОВАС также
преобладают сырьевые ресурсы (нефть, железо,
бокситы, марганец, древесина и др.); за ними сле-
дуют табачные изделия и химические товары [7].
Доля продукции промышленности в общем экс-
порте Нигерии в страны Сообщества выросла
с 5,7% в 1995 г. до 14,1% в 2018 г., тогда как доля
Нигерии в экспорте сельскохозяйственного сы-
рья на протяжении всего рассматриваемого пери-
ода не превышала 1% [2]. 

В то же время структуры импорта Нигерии
и ЮАР кардинально различаются. В связи с от-
сутствием запасов нефти основу импорта ЮАР
составляют углеводородное сырье и продукты
его переработки. Также ЮАР импортирует ма-
шины и оборудование. Главный товар импорта
ЮАР во внутриафриканской торговле, как
и внутри сообщества SADC, - сырая нефть и неф-
тепродукты, поставляемые в основном из Ниге-
рии, Анголы и Мозамбика. Также страны сооб-
щества SADC поставляют другие ресурсы, ис-
пользуемые впоследствии в промышленном про-
изводстве ЮАР, такие как металлические руды,
газ, электроэнергию [13]. Примечательно, что
потребность ЮАР во многих видах сырья удов-
летворяется в основном за счет поставок из
стран Африки [14].

Нигерия импортирует, в основном, товары об-
рабатывающей промышленности: машины и текс-
тиль, нефтепродукты, грузовые и пассажирские
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4 Члены ЭКОВАС - Бенин, Буркина Фасо, Гамбия, Гана, Гвинея, Гвинея-Бисау, Кот-д’Ивуар, Кабо-Верде, Либерия,
Мали, Нигер, Нигерия, Сенегал, Сьерра-Леоне, Того (прим. авт.).

5 Согласно номенклатуре ЮНКТАД, под промышленной продукцией понимаются химические товары, промышлен-
ные товары, машины и транспортное оборудование, разные готовые изделия (прим. авт.).



суда, транспортные средства (прежде всего авто-
мобили). Между тем (см. табл.), импорт из стран
ЭКОВАС имеет преимущественно сырьевой ха-
рактер. Хотя товары более высокой степени обра-
ботки, такие, как нефтепродукты, продукция пи-
щевой и химической промышленности, машины,
в небольших количествах поставляются из Кот-
д’Ивуара, Ганы, Бенина и др., их доля в общем
объеме ввоза соответствующих товаров невели-
ка [7]. 

Расширению торговли между Нигерией и дру-
гими странами в зоне ЭКОВАС препятствуют од-
нотипность экономик, параллелизм и слабая вза-
имодополняемость производственных структур
стран-членов. Например, в 2017 г. доля сельскохо-
зяйственного сектора в ВВП составляла пример-
но 34% в Либерии и около 50% в Гвинее-Бисау.
Доля обрабатывающей промышленности в ВВП
была ниже 20% в Мали, Сьерра-Леоне и Нигере
в 2017 г. [15]. Слабое развитие инфраструктуры
также остается серьезным препятствием на пути
расширения национальных производств и созда-
ния излишков для экспорта в регион. По данным
ВБ (2019 г.), задержки в получении бизнесом до-
ступа к электричеству в Западной Африке могут
составлять в среднем до 126 дней [16, p. 21].

Другой фактор, препятствующий развитию
торговли в зоне ЭКОВАС, - невероятно большой
диапазон тарифных и нетарифных барьеров. Ни-
герия применяет меры протекционистской поли-
тики: повышены пошлины на импорт, действуют
запреты на ввоз определенных видов продукции,
которую можно производить или выращивать
внутри страны. В 2016 г. сенат Нигерии призвал
федеральное правительство приостановить дейст-

вие плана либерализации торговли ЭКОВАС
(ECOWAS Trade Liberalisation Scheme, ETLS) и об-
щих внешних тарифов ЭКОВАС (Common
External Tariffs, CET). По его утверждению, эти
инструменты нанесли ущерб производственному
сектору Нигерии и стимулировали переправку
азиатских товаров в страну с нулевой пошлиной
через рынки стран сообщества ЭКОВАС [17]. 

Введение в Нигерии ограничительных мер на
ввоз товаров из остальной части Африки мало за-
тронуло ЮАР, крупнейшего партнера Нигерии по
поставкам химикатов, готовых продуктов пита-
ния и овощей, строительных материалов, машин
и транспортных средств. Если на весь импорт из
стран Африки в общем объеме импорта Нигерии
в 2018 г. приходилось 4,2%, то ЮАР обеспечивала
почти треть этого импорта. Таким образом, това-
ры из стран Западной Африки как в процентном
соотношении, так и в реальном выражении со-
ставляли незначительную часть нигерийского им-
порта [2; 7].

ÍÈÃÅÐÈß È ÞÀÐ 
Â ÀÔÐÈÊÀÍÑÊÎÉ ÊÎÍÒÈÍÅÍÒÀËÜÍÎÉ ÇÎÍÅ
ÑÂÎÁÎÄÍÎÉ ÒÎÐÃÎÂËÈ

Многие эксперты прогнозируют увеличение
торговли на континенте и значительное усиление
позиций Нигерии и ЮАР с вступлением в силу
договора об Африканской континентальной зоне
свободной торговли (African Continental Free Trade
Area, AfCFTA). Официальное оформление согла-
шения произошло в столице Руанды - Кигали
в 2018 г. на 10-й Чрезвычайной сессии АС; 44 из 55
стран поставили под документом свои подписи.
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Составлено автором по: [2; 6].

Таблица
Нигерия и ЮАР во внутрирегиональной торговле в 2018 г.



Новый экономический блок призван способство-
вать развитию африканских стран за счет либера-
лизации торговых барьеров и обеспечения свобод-
ного перемещения товаров, услуг, капитала и ра-
бочей силы по всему континенту. Экономическая
комиссия ООН для Африки считает, что AfCFTA
обладает потенциалом для увеличения внутриаф-
риканской торговли на 15-25%, или $50-70 млрд,
к 2040 г. [18]. Преимущество соглашения состоит
в ориентации на торговлю промышленными това-
рами, произведенными в Африке, с целью разви-
тия уже начавшихся процессов диверсификации
производства, повышения производительности
и конкурентоспособности предприятий. 

На фоне широко анонсируемого положитель-
ного эффекта соглашения о создании AfCFTA об-
ращает на себя внимание первоначальное несо-
гласие двух крупнейших экономик Африки - Ни-
герии и ЮАР - присоединиться к Договору.

Отказ Нигерии стал большой неожиданнос-
тью, т.к. она была одним из ключевых сторонни-
ков создания зоны свободной торговли с самого
начала обсуждения этого проекта в 2002 г. и долж-
на была сыграть ведущую роль в переговорах на
саммите глав государств и правительств АС. От-
мена официального визита президента Мухамма-
ду Бухари в Кигали поставила под сомнение же-
лание Нигерии следовать высоким идеалам инте-
грационного сотрудничества с другими странами
континента. Африканский банк развития заявил,
что нежелание Нигерии подписать соглашение
о создании AfCFTA может сдерживать континент
в его стремлении к экономическому процвета-
нию [19]. 

Нигерия долгое время откладывала подписа-
ние этого документа, ссылаясь на необходимость
широких консультаций внутри страны, чтобы ни-
велировать будущее влияние таких рисков,
как контрабанда и демпинг. Среди групп, участву-
ющих в обсуждении по AfCFTA, можно выделить
Национальную ассоциацию нигерийских торгов-
цев (National Association of Nigerian Traders,
NANTS) и Производственную ассоциацию Ниге-
рии (Manufacturers Association of Nigeria, MAN) -
организованные, чрезвычайно активные и высту-
пающие против либерализации торговли в кон-
тексте как ЭКОВАС, так и всего континента [20].
Они опасались, что снижение таможенных пош-
лин может создать угрозу для растущего произ-
водственного сектора Нигерии, который сосредо-
точен на производстве товаров для своего крупно-
го внутреннего рынка. 

После долгих споров, с согласия Управления
торговых переговоров Нигерии (Nigerian Office
for Trade Negotiations, NOTN), на которое была
возложена ответственность за расширение кон-

сультаций по рамочному соглашению о создании
AfCFTA, в июле 2019 г. Нигерия одной из послед-
них присоединилась к зоне свободной торгов-
ли [21].

Задержка в подписании AfCFTA демонстриру-
ет существование противоречий во внутрирегио-
нальной политике Нигерии. С одной стороны,
Абуджа на протяжении многих лет поддерживала
амбициозный план АС по развитию интеграции
и межафриканской торговли, с другой, - многие
представители бизнеса и профсоюзов Нигерии,
которые оказывают заметное влияние на приня-
тие политических решений, выступают против
либерализации и открытия границ. Скорее всего,
Нигерия не будет торопиться и с ратификацией
соглашения, снижать торговые пошлины на вво-
зимые товары и увеличивать экспорт, т.к. сектор
обрабатывающей промышленности страны еще
слишком слаб, чтобы выдержать конкуренцию
с зарубежными компаниями.

В отличие от Нигерии, ЮАР сразу заявила, что
не сможет подписать рамочное соглашение на
саммите в Кигали из-за необходимости соблюде-
ния внутренних законодательных процедур. В за-
явлении, опубликованном на официальном сайте
президента Южно-Африканской Республики, го-
ворится, что ЮАР станет участником соглаше-
ния, когда оно будет ратифицировано парламен-
том страны [22]. Президент ЮАР Сирил Рамафо-
са лично присутствовал на чрезвычайном самми-
те АС и подписал Кигалийскую декларацию, под-
твердив свое обязательство продолжать работу
над соглашением о зоне свободной торговли. Кро-
ме того, он публично заявил о поддержке Южно-
Африканской Республикой AfCFTA в ожидании
завершения внутренних процедур согласования
(ратификации в парламенте).

Следуя примеру ЮАР, другие члены Южноаф-
риканского таможенного союза (ЮАТС, Southern
African Customs Union, SACU)6, за исключением
Эсватини (ранее Свазиленд), воздержались от
подписания AfCFTA, сославшись на аналогичные
причины своего решения [23]. Их позиция также
отражает общее согласие между странами ЮАТС
по сохранению единой политики при ведении пе-
реговоров по новым торговым соглашениям.

Как отмечалось выше, ЮАР поддерживает
прочные торговые связи со странами ЮАТС
и обладает политической силой продвигать идеи,
правила, нормы, поддерживаемые другими стра-
нами субрегиона, что проявилось в решении
стран таможенного союза отложить дату подпи-
сания соглашения AfCFTA. ЮАР эффективно от-
стаивала свои позиции за столом переговоров,
куда не была допущена Нигерия как страна-не-
подписант. Среди обсуждаемых вопросов были,
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6 В Южноафриканский таможенный союз входят 5 стран: Ботсвана, Лесото, Намибия, Эсватини, ЮАР (прим. авт.).



например, фундаментальные основы зоны сво-
бодной торговли, касающиеся правил происхож-
дения и количества ратификаций, необходимых
для вступления соглашения о создании AfCFTA
в силу.

* * *
Можно сделать вывод, что тесные торгово-эко-

номические связи между африканскими странами
являются перспективным фактором будущего
роста их экономик. Сравнивая торговые отноше-
ния ЮАР и Нигерии с другими странами Афри-
ки, следует отметить, что ЮАР имеет более силь-
ные позиции в региональной торговле с точки
зрения как стоимости экспорта и импорта, так
и разнообразия номенклатуры продаваемых това-

ров. Нигерия же теряет свое значение во внутри-
региональном товарообороте и не способствует
интеграции в рамках объединения ЭКОВАС.

ЮАР имеет более успешный опыт региональ-
ной интеграции, нежели Нигерия, своевременно
обозначив свою приверженность созданию конти-
нентальной зоны свободной торговли. Нигерия,
напротив, пока не спешит ратифицировать согла-
шение AfCFTA и отказываться от политики ог-
раждения национальной экономики от проникно-
вения на внутренний рынок иностранных това-
ров. 

Можно ожидать, что именно ЮАР, а не Ниге-
рия будет заметно влиять на либерализацию тор-
говли и дальнейшее развитие экономической ин-
теграции в Африке. 
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